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杨柳老师    门店销售实战专家
连锁经营咨询专家
国家高级礼仪培训师
国家高级艺术形象设计师
国际高级促动师认证
国际职业资格CFC认证

日本MAKETA-MAMATA国际化妆师认证

10年国内一线化妆公司销售培训管理经验
曾任：万邦集团丨瑟妆商学院院长
曾任：上海菲扬化妆品有限公司玛丽黛佳品牌丨全国培训经理
现任：万邦集团广州莲娜姬化妆品有限公司兰瑟品牌丨培训推广总监
杨柳老师专注销售推广培训10年，致力于把知识到销售转换流程打通，课程内容运用多重专业知识+销售管理思维，缔造美学营销的新概念，并采用线上+线下的新零售思维的销售管理模式，让企业紧跟时代和商业步伐。老师曾为万邦集团通过“炼金计划”培训项目（个人版权项目），三阶进阶式课堂培训（版权课程）给员工进行培训，让培训覆盖率由15%提升到50%，并在17年-18年6月期间，在全国开展150场以上的“炼金计划”课程，直接推动终端动销4000多万，使彩妆店铺销售额提升2-10倍，且在2018年成为品牌终端战略部署核心项目。
杨柳老师曾给广州娇兰佳人连锁、福建浓妆淡抹连锁、湖北金梦妆连锁、福建幻彩连锁、温州七号店、许昌花漾年华连锁等多家连锁门店讲授《引爆门店-店长核心管理能力训练营》、《炼金计划-金牌导购集训营》、《突破瓶颈-门店业绩翻倍篇》等课程，课程满意度96分以上，深受学员一致好评。

实战经验：
◆ 万邦集团工作莲娜姬化妆品有限公司（兰瑟品牌） 培训推广总监

老师曾带领团队，参加“千万联动”活动，使福建和武汉区域分别实现月销售额突破1032万和1800万的好成绩，为企业创造化妆品联动销售行业新记录，随后又带领团队参加“兰瑟O2O”项目，在河南地区实现“吸粉”4万人次，粉丝转化率超20%，更是带动月销售额增长64万元，使得企业在彩妆行业中脱颖而出。
◆ 上海菲扬化妆品有限公司玛丽黛佳品牌  全国培训经理
01-老师通过“精英训练营“项目和玩色训练营”项目，为经销商培养了近60名优秀培训主管、100名优秀培训师及200名“玩色”讲师，获得企业的“最佳优秀讲师”，且使得一线“玩色课堂”推广的活动开展得到企业的大力支持。

02-老师带领培训部在35天左右完成全国网点培训，使培训覆盖率达100%，并同步完成32场均在百万元以上的销讲（路演），给企业带来了巨大的收益，极大提升了公司的业绩量。
◆ 卡姿兰香港有限公司  区域培训经理
老师给辽宁省及黑龙江省地区的员工培训销售技巧、沟通技巧等四门课程，经培训后学员们的销售技能提高，推动了区域的销售量增长30%，促使老师被企业评为“优秀培训主管”。
部分授课案例：
l 曾为温州7号店连锁系统的店长及销售人员讲授为期6个月的《炼金计划-金牌导购集训营》项目，提升店面彩妆销售100万以上，全面提高销售连带率，亲手培养了优秀彩妆教练15名，优秀彩妆师近百名，后持续返聘3期。
l 曾为淄博博山至爱美妆连锁系统的店长及销售人员讲授为期6个月的《炼金计划-金牌彩妆师训练营》项目，提升店面彩妆销售15倍的业绩量，为企业带来巨大的利润，后持续返聘3期。
l 曾为福建凡蒂娜连锁系统的店长及销售人员讲授为期1个月的《炼金计划-金牌彩妆师训练营》项目，促使企业提升店面彩妆销售量提升了10倍，课程更是深受学员的喜爱。

l 曾为安徽恒之意连锁系统的店长及销售人员讲授炼金计划（个人版权课程）课程《1W4H销售法》，为企业培养了金牌导购120人，优秀带教10名，从而提升了企业的3.5倍业绩量，获得企业的频频点赞，后持续返聘2期。

主讲课程：
01-连锁终端：

《金牌店长速成训练营》
《门店业绩翻倍纯利倍增特训营》
《店长团队管理核心技能特训营》
《铸造旺店-GPS连锁经营魔方》

02-销售管理：

《销售必杀技-1W4H销售法》(版权课程)

《销售核弹-促销管理特训营》
授课风格：
最专业：17年培训教育经历，10年培训管理经验，具备丰富的经验与专业理论知识，能够运用“深入浅出”的表达方式进行课程培训，课程内容主要依据绩效改进思维与Kirkpatrick四阶层训练评估来确定训练价值，并让学员马上理解、应用于实际问题上。
最落地：多年企业管理、项目执行经验，擅长培训转化落地，能够根据企业特点量身定制专属培训课件，确保培训即落地，知识迅速且持久变现。
最有效：用学员/企业自身的案例进行课堂解析，让内容更实用、让效果可量化、让学员有启发。

多样性：用学员自身的案例在课程解析,让课堂更落地、更实用，启发学员解决问题的能力,引导学员思考企业自身存在的问题及探索解决之道。
实用性：以解决问题为目标,引导学员进行课程内容实践,最终达到培训学习的效果，满满的干货分享,用有趣的语言进行演绎,让培训在快乐的体验中有收获。
趣味性：戏化教学与体验化学习系统,根据实际工作特点设计场景,幽默有趣、激情绽放,采用教练式培训法,让学员在游戏、欢笑中收获知识
部分服务过的客户：
彩妆：广州娇兰佳人连锁、福建浓妆淡抹连锁、湖北金梦妆连锁、福建幻彩连锁、洛阳色彩连锁、北京忆莎连锁、山东德信氏连锁、安徽缔之颜连锁、淄博至爱美妆连锁、阜阳恒之意连锁、温州七号店、许昌花漾年华连锁、温州蝶媛连锁、福州彩咖……
家纺/服饰：姐妹花内衣、健尔弹内衣、桃花季内衣、贝贝依依童装、爱林服饰、诺和服饰、水中花服饰、凡人居家纺、三联家纺、海逸家具、朴皓实业家居、梦之语家纺、南方寝室、嗒嘀嗒、小犀牛、樱花家纺、图美寝饰、雅鹿、马天奴、蒙黛尔、小猪噜噜、七波辉……
其他：全国妇联女性形象工程全国巡讲、福建师范学院福清分校、广汽丰田、工商银行、红星美凯龙、、宏宇展架有限公司、丽婴宝贝母婴连锁、格格屋、小李百货……

部分客户评价：
杨老师，我们店长她们听说您要再来培训，一个个都特别兴奋，开心！参加您的两次培训她们都成长很大，对于接下来的培训都非常期待！
——温州七号店连锁陈总

杨老师你的课程很实用啊，对我们门店业绩和管理都有所提升，你人也很亲切，课程抓的点很准确，是我们门店需要学的东西，也很贴近我们现在的情况。感谢杨老师带来这么精彩的课程，期待你下次的到来。
——北京忆莎连锁马学员
杨师的课程和别的老师的课程不一样，是我们公司聘请的最接地气的老师，课程内容非常实战、实用，加上杨老师扎实的门店营销专业知识，使得课堂生动有趣，一被我集团公司评为最好的培训课程之一。
——小李百货经理钟某
终端门店管理课程是我参加的最具实战落地的终端管理课程，从线下的“体验留客、销售转化、服务锁客、售后维护、返店复购”七步销售闭环维度深入分析了终端生意提升方法。
                                              ——山东德信氏连锁经理罗某

杨老师的精细化门店管理讲的非常棒，很多店长反馈说以前到店铺自己忙死都不知道忙什么，现在工作非常有条理性，并且梳理了店铺专员的岗位职责，店长有更多的精力放在销售上。——杭州莲尔服装有限公司总经理：姚水源
授课见证：
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	广汽丰田——生活美学培训
《颜分析+日本KAMATA化妆法》
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	山东博山至爱——炼金计划

《语言影响力-销售演讲技巧》
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	浓妆淡抹——金牌店长集训营

《引爆门店-门店业绩翻倍训练营》
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	红星美凯龙-销售服务礼仪

《有温度的成交-销售服务礼仪》
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	全国妇联女性形象工程-全国巡讲广州站主讲

《魅力女性-内外兼修》
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	兰瑟炼金术计划第一期

安徽缔之颜化妆品连锁


